
Le programme Avantages BBA : 
la marque distinctive d’une 
organisation forte et prospère

À votre service depuis plus de 60 ans !

Pour tout savoir sur le programme Avantages BBA, visitez le www.bba.qc.ca

Depuis plus de 60 ans, BBA Groupe Financier se 

spécialise dans la distribution de produits d’assurance de 

personnes o�erts par des compagnies d’assurance 

reconnues. Au fil des années, BBA Groupe Financier a 

développé son expertise et s’est imposé comme un 

partenaire de premier plan auprès des représentants 

autonomes et des cabinets de services financiers 

indépendants avec qui il collabore.

Ces derniers, agissant pour leur propre compte, ont 

toujours pu miser sur l’appui de BBA pour dénicher les 

meilleurs produits, obtenir de la formation de pointe et 

même faciliter leur marketing. C’est donc dans un souci 

de continuité que BBA a mis sur pied le programme 

Avantages BBA. Un programme qui devient la marque 

distinctive de l’organisation, mais surtout qui remplira 

avec e�cacité son principal objectif, qui est d’en o�rir 

toujours davantage aux représentants.



BBA Groupe Financier est fier d’accompagner les 

représentants à travers leur o�re de services. Ainsi, ils 

peuvent miser sur di�érents outils qui faciliteront leur 

quête d’information. Notamment, par le portail BBA, les 

représentants peuvent accéder, à titre de partenaires,    

à di�érents outils de vente, à des formulaires et à       

des logiciels. 

Quant à lui, le journal interne électronique renseigne sur 

les di�érents sujets d’actualité concernant l’industrie.  

De plus, la présence de BBA sur le réseau social LinkedIn 

facilite le partage d’information. BBA Groupe Financier 

o�re même la possibilité aux représentants de se référer 

à son service-conseil en technologies de l’information.
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Avantage BBA : stimuler 
le développement avec des 
outils pertinents et actuels

Marketing



Avantage BBA : fournir de la 
formation utile, nécessaire 
et enrichissante
L’objectif principal de BBA Groupe Financier a toujours 

été de permettre aux représentants de croître et de 

maintenir leur haut niveau de connaissances. C’est 

pourquoi, chaque année, BBA élabore un programme de 

formation complet et diversifié.

Tenues de septembre à mai et présentées dans plusieurs 

régions du Québec, les formations touchent di�érentes 

matières essentielles au maintien du droit de pratique 

des représentants. BBA porte ainsi une attention 

particulière à ce que les représentants puissent 

accumuler leurs unités de formation continue (UFC). 
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Formation



Traiter les dossiers avec habileté et diligence, voilà ce à 

quoi les représentants s’attendent d’un partenaire et 

c’est ce que BBA Groupe Financier s’engage à leur o�rir. 

Que ce soit par son service de cotation, les nouvelles 

a�aires, le service à la clientèle ou le département         

de conformité, chaque dossier obtient une grande   

attention de la part des équipes de BBA.

Le rôle de l’organisation est de favoriser l’échange entre 

les représentants et les assureurs, et BBA se consacre 

entièrement à cette tâche importante. L’entreprise 

assure un suivi de dossier complet, et ce, à chacune des 

étapes du traitement de toutes les demandes, afin d’en 

assurer une progression e�cace et constante.

À votre service depuis plus de 60 ans !

Avantage BBA : encadrer 
la partie opérationnelle 
de la pratique par un soutien 
administratif e�cace
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Gestion



Parmi les valeurs de BBA Groupe Financier se retrouve 

celle de respecter et d’honorer ses origines. Fondé il y a 

plus de 60 ans par M. Benoît Bouchard, BBA Groupe 

Financier a été érigé sur des fondations familiales, 

elles-mêmes inspirées par une approche humaine et 

consolidées par des relations fortes et chaleureuses. 

Aujourd’hui encore, Mme Lise Bouchard, fille du          

fondateur, poursuit sur cette même voie.

Les équipes de BBA, que ce soit celle de direction            

ou celle des opérations, préconisent une approche 

professionnelle orientée vers l’ouverture et la 

disponibilité. Pour BBA, chaque personne est unique et 

mérite une attention particulière afin que des relations 

harmonieuses et constructives soient favorisées. 
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Disponibilité

Avantage BBA : contribuer au 
succès de tous en assurant 
accessibilité et proximité 
de notre équipe



Pour BBA Groupe Financier, la meilleure façon de 

travailler en étroite collaboration avec les représentants 

est de les faire profiter de son expertise. Au fil des ans, 

BBA Groupe Financier s’est taillé une solide réputation 

dans l’industrie, et ce, surtout grâce aux connaissances 

et au professionnalisme de ses directeurs. 

Spécialisés dans leur champ de compétences, ils    

accompagnent les représentants dans l’élaboration de 

concepts de vente, les aidant à développer les  bonnes 

stratégies, à choisir les bons produits et à préparer la 

documentation nécessaire tout en respectant les règles 

déontologiques. Indéniablement, la volonté de BBA de 

partager son expertise facilite le travail des représentants.
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Avantage BBA : des experts-
conseils disponibles afin de 
concrétiser tous les projets

Expertise


